NOS FORMATIONS

#> OUTDOOR ORANGE

DECOUVREZ-EN PLUS

CONTENU DE LA FORMATION

1. ANATOMIE DU PIED (15%)

e Biomécanique et morphotypes du pied
(mouvement/pression/volume) sur podoscope
e Analyse avec outils mécaniques et digitaux

2. LA CHAUSSURE OUTDOOR (10%)
e Décomposition d’'une chaussure Outdoor

3. LES SOLUTIONS DE CONFORT EXISTANTES (15%) SATISFACTION
e Semelles, chaussettes, protection, accessoires : DE LA FORMA'”ON .

leurs utilités et bénéfices

(1)
4. ATELIERS PRATIQUES (25%)

e Analyse d’un pied

e Utilisation d’'une semelle pré-moulée

e Choix d’'une chaussette et de ses matiéres en
fonction de l'activité

X LES PLUS
5. PROBLEMES / SOLUTIONS (10%) DE NOTRE
6. PROTOCOL DE VENTE (25%) FORMATION :
e Déroulé du processus de vente ° SHOE!-'HTING BOOK OUTDOOR
e Réalisation de sketch de vente o DIPLOME
e Etude de cas pratiques o PRODUITS DE NOS

PARTENAIRES

OBJECTIFS

1. Connaitre la construction d’'une chaussure et les
différents volumes chaussant.

2. Connaitre les différents types de pieds, leurs
problémes principaux et certaines solutions,
toujours dans un objectif de confort.

3. Connaitre les étapes de la vente de la
chaussure, répondre aux besoins du client et
proposer des solutions adaptées.

4. Mesurer le pied et évaluer le volume chaussant.
5. Maitriser le protocol de vente

Durée : 2 jours

T
E-LEARNING
Prix : 700€ HT /apprenant. _

5 3 i _lei ' e Une série de vidéos pour garder
Repas et dotations produits Sidas/Therm-Ic inclus. S50 lesbons refioxes toute lo saison

Inscription : www.sidas.academy =
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